
INFORMATIONSANFORDERUNG (NUR FÜR INTERNE ZWECKE. INFOS WERDEN ERST NACH ABSPRACHE MIT KÄUFER MIT FINANZIERUNGSPARTNER(N) GETEILT)

Akquisitionsfinanzierung 

Zur Transaktion 

1. Wo befinden Sie sich im Transaktionsprozess? 

2. Transaktionsstruktur

2a) Art der Übernahme (Share oder Asset Deal)

2b) Falls Share-Deal: Höhe der Anteile

2c) Welche Gesellschaft soll Kreditnehmer werden? 

3. Wie hoch ist der Kaufpreis? (Cash & Debt free - frei von Bankschulden und Kassenbestand)

4. Wie viel Eigenkapital steht maximal für diese Transaktion zur Verfügung?

5. Wie viel Fremdkapital wird mindestens benötigt? (Gerne auch Schätzung)

5a) Kaufpreis (Akquisitionsdarlehen)

5b) Liquidität (z.B. über eine KK-Linie)

6. Gibt es bereits Zusagen finanzieller Art? (Fremdkapital) Falls ja, in welcher Höhe?

6a) Eigenkapital oder Mezzanine von Co-Investoren

6b) Fremdkapital

7. Gibt es weitere Komponenten, die ausgehandelt wurden oder werden? Falls ja, was sind die Konditionen? (Laufzeit, Zins)

7a) Verkäuferdarlehen

7b) Earn-Out

7c) Rückbeteiligung

8. Gibt es Anpassungen (Adjustments), die wir im Ergebnis berücksichtigen sollen? z.B. Höhe des neuen Geschäftsführergehalts.

9.Gibt es Sicherheiten persönlicher oder dinglicher Art, die zur Verfügung gestellt werden? (z.B. persönliche Bürgschaft, Immobilien u.a.).

10.Wann soll das Closing planmäßig erfolgen?

11. Besteht bereits Exklusivität?

12. Falls vorhanden, welche ist/sind die Hausbank(en) des Zielunternehmens?

13. Besteht im Rahmen dieser Transaktion bereits Kontakt zu Finanzierungspartnern? Wenn ja, welche? 

14. Sollen gewisse Finanzierungspartner von unserer Ansprache ausgeschlossen werden? Wenn ja, welche?

15. Besteht Interesse an alternativen Lösungen wie z.B. Asset-basierte Finanzierung, Factoring

16. Sonstige Infos
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Bitte ausfüllen

https://dealcircle.com/finanzierung/

9.Gibt es Sicherheiten persönlicher oder dinglicher Art, die zur Verfügung gestellt werden? (z.B. persönliche Bürgschaft, Immobilien u.a.).

https://dealcircle.com/finanzierung/

